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Hans-Jörg Fuchs ist neuer Business Development Manager 

 

Als langjähriger und erfahrener AirPlus-Mitarbeiter, Firmenkreditkarten- sowie 

Vertriebsexperte ist Hans-Jörg Fuchs ab sofort neu für das Business Development 

Switzerland des internationalen Anbieters von Lösungen für das laufende Management von 

Geschäftsreisen in der Schweiz verantwortlich.  

 

Zürich, 17. Dezember 2012 – Das Aufgabengebiet Business Development wurde für den 49jährigen 

komplett neu geschaffen. Der Schwerpunkt seines Tätigkeitsbereiches liegt in der Vorbereitung der 

Markteinführung neuer Bezahllösungen, dem Ausbau der Aktivitäten mit dem SBB Konzern, der 

Intensivierung der Zusammenarbeit mit allen, bei Bezahlprozessen involvierten, Partnern des 

Reisebürokanals sowie der Erkennung und Entwicklung von neuen Aktivitäten im Mobilitätsumfeld. 

 

Nach dem Studium der Betriebswirtschaftslehre in Mannheim, arbeitete der gebürtige Deutsche als 

Länderreferent für ein US-amerikanisches Unternehmen, das heute zur französischen ATO-Group 

gehört. Dort konnte der Diplom-Betriebswirt erste Vertriebserfahrungen im Nahen und Mittleren 

Osten sammeln.  

 

Seine Karriere bei AirPlus startete er 1991 als Vertriebsmitarbeiter für die Region Bayern, wo er drei 

Jahre später zum Gebietsverkaufsleiter für die Region Bayern und Baden-Württemberg aufstieg. Vor 

zwölf Jahren wechselte Fuchs dann in das internationale Team von AirPlus nach Neu-Isenburg. In 

dieser Zeit war der 49jährige für gesamt Nordeuropa, Zentraleuropa und Südafrika zuständig. 2001 

erhielt Fuchs den Auftrag Nordamerika (Kanada, Mexiko und die USA) von New York aus 

vertriebsseitig zu erschliessen und aufzubauen. Nach 9/11 ging es zurück nach Zürich. Dort leistete 

Fuchs als Key Account Manager vorerst Basisarbeit, um 2005 als Erster die Key Account Struktur im 

Unternehmen einzuführen. Fuchs war in den folgenden Jahren, aufgrund des Wachstums von 

AirPlus im Markt Schweiz, am sukzessiven Auf-und Ausbau des Key Account Teams massgeblich 

beteiligt. In dieser letzten Funktion zeichnete er sich zudem für die Akquise von strategischen 

Neukunden, die Betreuung von bestehenden Kunden und Partnern aus dem TMC-, ERP-, EMS-

Bereich und weiteren industrienahen Partnern verantwortlich.  
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AirPlus International: 
AirPlus ist ein führender internationaler Anbieter von Lösungen für das laufende Management von 

Geschäftsreisen. Mehr als 38.000 Firmenkunden verlassen sich für die Bezahlung und Analyse ihrer 

Dienstreisekosten auf AirPlus. Die Produkte und Lösungen des Unternehmens werden weltweit unter der Marke 

AirPlus International vertrieben. Der AirPlus Company Account ist das erfolgreichste zentrale 

Abrechnungskonto auf UATP-Basis. Weitere Informationen auf www.airplus.com. 
 
Kontakt: 
AirPlus International AG   Primus Communications GmbH 
Tobias Frei    Nina Aryapour 
Telefon: +41 (0)43 210 37 50   Telefon: +41 (0)44 421 41 25 
E-Mail: tfrei@airplus.com   nina.aryapour@primuscommunications.ch 


