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AirPlus Meeting Card: innovative Lösungen  für Meetings und Seminare 

 

Die Bereiche Meetings, Incentives, Conventions, Events und Geschäftsreisen weisen in 

Unternehmen immer häufiger Berührungspunkte auf. So zeichnen global bereits 33% der 

Travel Manager für beide Segmente verantwortlich. In dieser Doppelfunktion wird das 

Potenzial für Einsparmöglichkeiten noch deutlicher sichtbar. Lösungen dafür bietet die neue 

AirPlus Meeting Card, die detaillierte Abrechnungen und effiziente Auswertungen ermöglicht. 

Diese und weitere spannende Erkenntnisse liefert eine Studie von AirPlus, die unter 2‘101 

Travel Managern aus 24 Ländern durchgeführt wurde.  

 

Zürich, 3. Oktober 2013 – Laut der Studie sind 24% der befragten Travel Manager der Ansicht, 

dass die MICE-Aktivitäten künftig steigen werden. Hintergrund dafür ist ein erneutes Wachstum an 

Veranstaltungen seit 2010. Zudem haben die Bereiche Geschäftsreisen und MICE immer häufiger 

Berührungspunkte, was Travel Managern in Unternehmen aufzeigt, dass die Zahlungsprozesse, die 

im Geschäftsreisenbereich bereits optimiert sind, im MICE-Segment noch brach liegen.  

 

Schweizer unter Top Ten bei Verhandlungen mit MICE-Anbietern 

So glauben im internationalen Vergleich zwar nur 17% der Schweizer Travel Manager an einen 

Anstieg der MICE-Aktivitäten, dennoch steht die Schweiz mit 46% auf Platz sieben der Länder, die 

bereits heute mit MICE-Anbietern verhandeln und künftig Möglichkeiten für Einsparpotenzial sehen. 

Spitzenreiter im Hinblick auf Einsparungen aus Verhandlungen ist Brasilien mit 88%. Dies ist nicht 

verwunderlich, da die momentan noch weniger entwickelten Geschäftsreisemärkte wie auch Indien 

(69%) und die Türkei (65%) im Länderüberblick mehr Potenzial für eine Steigerung der MICE-

Aktivitäten sehen, als die bereits gestandenen Geschäftsreisemärkte USA (10%), Niederlande (14%) 

oder Frankreich (14%) aufgrund der immer noch unsicheren wirtschaftlichen Situation im Markt.  

 

Weltweit gesehen steigt die Anzahl der Travel Manager, die mit MICE-Anbietern verhandeln, um 

anfallende Kosten zu managen. Die Zahlen sind zwar noch nicht mit denen im Geschäftsreisemarkt 

(Verhandlungen mit Hotels, Airlines, Mietwagenanbietern etc.) vergleichbar, wachsen aber seit 2009 

konstant. Das geht mit einer steigenden Anzahl an verhandelten Verträgen einher. Von der 

Entwicklung einer Bündelung der beiden Bereiche Geschäftsreisen und MICE können sowohl 

internationale Konzerne als auch KMU mit Einspareffekten profitieren.  
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Kostenoptimierung im MICE-Bereich 

Ob eine Tagung mit zehn Mitarbeitern oder ein Megakundenevent inklusive Rahmenprogramm – 

auch im Veranstaltungsmanagement ist Kostenoptimierung entscheidend. Mit der Organisation von 

Veranstaltungen kann eine verlässliche Basis für Verhandlungen mit Hotelpartnern oder eine 

Definition unternehmensweiter Veranstaltungsrichtlinien geschaffen werden. Durch mehr 

Transparenz in den internen Abläufen können Unternehmen massgeblich zur Kostenreduzierung 

beitragen und Einsparpotenzial besser nutzen.  

 

Einfache Handhabung der AirPlus Meeting Card 

Die AirPlus Meeting Card (mit einer virtuellen Mastercard-Funktion) bietet zentrale Abrechnungen 

über eine Firmenkreditkarte, Detailinformationen zu jeder Veranstaltung inklusive Aufschlüsselung 

nach Warengruppen, die Integration firmenindividueller Zusatzdaten wie Kostenstelle oder 

Projektnummer, einheitliche, standardisierte Rechnungen für alle Veranstaltungen in einer 

Sammelrechnung und Transparenz durch detaillierte Auswertung auf Basis elektronischer Daten.  

Die AirPlus Meeting Card kann heute schon überall dort eingesetzt werden, wo Firmen im Bereich 

MICE tätig sind – sprich bei Buchungen von Hotels mit Meetingräumen, Business Centern oder bei 

Transportdienstleistern.  

 
AirPlus International: 
AirPlus ist ein führender internationaler Anbieter von Lösungen für das laufende Management von Geschäftsreisen. Mehr als 
40‘000 Firmenkunden verlassen sich für die Bezahlung und Analyse ihrer Dienstreisekosten auf AirPlus. Die Produkte und 
Lösungen des Unternehmens werden weltweit unter der Marke AirPlus International vertrieben. Der AirPlus Company 
Account ist das erfolgreichste zentrale Abrechnungskonto auf UATP-Basis. Weitere Informationen auf www.airplus.com 
 
Kontakt: 
AirPlus International AG   Primus Communications GmbH 
Tobias Frei    Nina Aryapour 
Telefon: +41 (0)43 210 37 50   Telefon: +41 (0)44 421 41 25 
E-Mail: tfrei@airplus.com   n.aryapour@primcom.com 
 


